
■ ビジネス・経済書 ご担当者様 ■ 

 

 

企業のミカタ 
コンサル機能を高める財務分析＆経営改善 
 

川井栄一〔著〕 A5 判 192 ページ 定価 1,700 円＋税 11 月 4 日発売 

                        

 

 

 

 

注文ＦＡＸ ０３－３３６６－２７０６                    ㈱近代セールス社 

番線印・書店名 注文日 注文数 ISBN 978－4－7650－1168－6 

 

月   日 

冊   

金融機関の企業のミカタ 
コンサル機能を高める財務分析＆経営改善 

 

川井栄一〔著〕 定価 1700 円 ＋ 税 

A5 判・192ページ 

発注者 

様 

                          お問合せ：近代セールス社 TEL 03－3366－5701 

中小企業はお金を借りたい！ 

――でも、貸してもらえない… 

 

銀行はお金を貸したい！ 

 ――でも、貸せない 

   貸せる企業が見つけられない… 
 

このミスマッチの解消法を説いた一冊 
――――――――――――――――――――――― 

銀行のビジネスモデルでは、顧客から預かった資金

を企業へ融資して、その「利鞘」で儲けています。た

くさんの方から預金として低い金利で資金を預かり、

企業へ高い金利で貸し付けることで、運用して稼いで

いるのです。現状、日本には銀行にお金を預けたいと

いう方はたくさんいます。そして、いくら低金利とは

いえ、預金者には必ず金利を支払う必要があります。

ところが近年の銀行は、運用先である優良な中小企業

が見つけられずに困っているのです。（序章より） 

金融機関の 
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チーフインストラクター 

 

銀行と中小企業が「良好な関係」を築くために、

中小企業オーナー、経営コンサルタント、融資

を担当する銀行員の皆さんにとって、本書が格

好のナビゲーターとなるはずです。 

 


