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1日で凡人がトップセールスに変わる！

コーチング営業（仮）

10月下旬発売ビジネス書ご担当さま

林健太郎 著

四六判並製・約220ページ／予価（1400円＋税）第１章●�なぜ、売れない営業マンは、�
「相手が買えない売り方をしている」�
ことに気がつかないのか？

第２章●�売れる営業になりたければ、まずはセ
ルフ・コーチングで「売れる営業」に変
わりなさい！

第３章●コーチング技術を使った営業
第４章●コーチング技術を使った営業【応用編】
第５章●勝手に売れる！

【著者プロフィル】
林健太郎（はやし・けんたろう）
大手企業でリフォームの営業・設計・現場監督をすべてこなすSE（セ
ールエンジニア）として勤務。1年目は営業ノルマを達成できずクビ寸
前の成績だったが、1年目の終わり頃にコーチングと出会い、そのコー
チング技術をセールスに活かしたところ、2年目に入って1カ月5000万円
の売上を上げる。その後、会社を退職し、師匠となる苫米地英人博士
と出会う。苫米地博士からコーチングの真髄を学び、その技術は格段
に向上。現在は企業コーチング、スポーツチームのコーチングを実施、
〝結果を出すコーチング〟として高い評価を得ている。

1日で凡人がトップセールスに変わる！

ダメ営業でもコーチングに学べば成績・収入が飛躍的にUP！

コーチング営業
顧客の気づきを引き出すことで感謝される営業！
狩猟型ではなく農耕型の営業で提案するので気弱な人ほど成果が出やすい！
生保や高額セールスの営業には特効！  営業の入門書としても最適！

苫米地　人氏推薦！
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