
書店各位　書籍ご担当者様

中小企業の経営者、事業承継者、今こそチャンスだ！
日本一の最強ローカルチェーン「サトーカメラ」を率いつつ、全国各地でグループコンサルティング
「勝人塾」を主宰する著者が、地方都市、衰退業種でも新たなマーケットを創造し、断トツに
繁盛する実践法を伝授する。

【主な内容】

【著書】

「日本でいちばん楽しそうな社員たち」（アスコム)


「売れない時代はチラシで売れ」（同文舘出版）

「一点集中で中小店は必ず勝てる」（商業界）

ご注文はフリーダイヤル　０１２０-４６３-３４６
㈱商業界

四六判　　256頁　ISBN 978-4-7855-0492-2　C0063
（取次番線印） 冊 　　商業界刊

㈱商業界　販売部　担当　砂田、日下部

※　6月17日(水）までにご返信いただいた書店様には初回配本にて承ります。

(書店名）
断トツに勝つ人の地域一番化戦略

新たなマーケットはズバリこうつくれ！
商業経営コンサルタント/サトーカメラ代表取締役専務　佐藤勝人著

　　定価1620円　本体価格1500円
発売　2015年6月下旬

第6章　地域の専門店でもＰＢはつくれる

第7章　自店の独占マーケットをつくる

第8章　業界の平均粗利益率の先には何もない

第9章　接客がモチベーションをアップさせる

四六判256頁　　ISBN978-4-7855-0492-2

第1章　地域最強の一番店はこうつくれ

第2章　業界は消えてもマーケットは消滅しない

第3章　売り方を変えて新たな需要を創る

第4章　マーケットを創造する商品はこれだ

第5章　単品量販が地域一番化戦略の胆だ

6月の最新刊　/　ジャンル： ビジネス

断トツに勝つ人の地域一番化戦略
新たなマーケットはズバリこうつくれ！

商業経営コンサルタント/サトーカメラ代表取締役専務　佐藤勝人著

【著者 佐藤勝人】 
「想い出をキレイに一生残すため」という企業理念のもと、栃木県エリ

アに出店を絞り込み、専門分野に集中特化することで、大手チェーン

に負けない独自の経営スタイルを確立。県内に18店舗、アソシエイト

150人、リピート率80％超、利益率40％超という驚異の数字を叩き出す。 

 2015年、中国・蘇州にＦＣ１号店を出店すると瞬く間に、その店づくり、

品揃え、接客スタイルが消費者から圧倒的な支持を受ける。現在、大

手カメラメーカーと業務提携し、中国全土にサトカメスタイルを広める

べく活躍中。 


